Анкета вариант № 1 «Развернутые вопросы с рейтингованием» 
I. Информация о компании

	№
	Вопрос
	Варианты ответов

	1. 
	Название компании, адрес фактического местонахождения
	

	2. 
	Контактные данные представителя для взаимодействия по поставленным проблемам (ФИО, Должность, телефон, e-mail)
	

	3. 
	Отрасль, в которой осуществляется экспортная деятельность (укажите название отрасли и/или коды ТНВЭД)
	

	4. 
	Укажите, в какую категорию попадает Ваше предприятие по критерию размера годовой выручки:
	

	5. 
	Микропредприятие (до 120 млн руб.)
	

	6. 
	Малое предприятие (120 - 800 млн руб.)
	

	7. 
	Среднее предприятие (800 - 2000 млн руб.)
	

	8. 
	Крупное предприятие (свыше 2000 млн руб.)
	

	9. 
	Укажите долю экспорта в годовой выручке предприятия в процентах за 2015 г. (или значение по последнему доступному году):
	

	10. 
	Если Ваша организация непосредственно не занимается экспортом продукции/услуг, укажите направление и вид ее деятельности
	


II. Экспортные барьеры

	№
	Вопрос
	Варианты ответов
	По шкале от 1 до 5, оцените влияние следующих барьеров на вашу экспортную деятельность
	Комментарий

	1. 
	По каким направлениям у Вашей компании возникают трудности при развитии или ведении экспортной деятельности:

	1.1.
	Ограничения, связанные с разработкой и производством экспортной продукции/услуг


	
	1
	2
	3
	4
	5
	

	
	
	доступность финансовых ресурсов
	[image: image1.png]



	
	
	
	
	

	
	
	стоимость/доступность комплектующих 
	
	
	
	
	
	

	
	
	квалификация персонала/наличие кадров
	
	
	
	
	
	

	
	
	тарифы естественных монополий (электроэнергия, газ, водоснабжение и тд.)
	
	
	
	
	
	

	
	
	законодательные ограничения (техническое регулирование, экологические, пожарные и иные  требования) 
	
	
	
	
	
	

	
	
	стоимость/доступность аренды объектов недвижимости
	
	
	
	
	
	

	
	
	логистика внутри страны 
	
	
	
	
	
	

	
	
	другое
	
	
	
	
	
	

	1.2.
	Административные ограничения и сложности

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	таможенное администрирование (таможенное оформление, информирование и тд)
	
	
	
	
	
	

	
	
	налоговое администрирование (возмещение НДС, акцизов и тд.)
	
	
	
	
	
	

	
	
	получение разрешительных документов (ФСТЭК, ФСВТС, Минкультуры России, фитосанитарные службы, карантин растений и др. органы государственной власти)
	
	
	
	
	
	

	
	
	валютный контроль
	
	
	
	
	
	

	
	
	другое
	
	
	
	
	
	

	1.3.
	Продвижение продукции/услуг на внешних рынках


	
	
	
	
	
	
	

	
	
	проблемы с поиском партнеров
	
	
	
	
	
	

	
	
	подтверждение соответствия (сертификация, декларирование соответствия, испытания)
	
	
	
	
	
	

	
	
	регистрация продукции в соответствии с требованиями внешних рынков
	
	
	
	
	
	

	
	
	интеллектуальная собственность
	
	
	
	
	
	

	
	
	международная логистика
	
	
	
	
	
	

	
	
	юридическая поддержка
	
	
	
	
	
	

	
	
	недостаток компетенций в области ВЭД (бухгалтерия, специалисты по таможенному оформлению, специалисты по валютным операциям и тд.) 
	
	
	
	
	
	

	
	
	выставки, бизнес-миссии;
	
	
	
	
	
	

	
	
	перевод на иностранные языки, работа в иной деловой среде
	
	
	
	
	
	

	
	
	внешнеэкономическая репутация страны, бренд «Сделано в России»
	
	
	
	
	
	

	
	
	репутация торговой марки Вашей продукции/услуг на внешних рынках
	
	
	
	
	
	

	
	
	отсутствие внешнеторгового посредника (торговые дома и др.)
	
	
	
	
	
	

	
	
	государственная поддержка на внешних рынках
	
	
	
	
	
	

	
	
	другое
	
	
	
	
	
	

	1.4.
	Барьеры на зарубежных рынках 


	
	
	
	
	
	
	

	
	
	технические барьеры (требования к продукции)
	
	
	
	
	
	

	
	
	санитарные и фитосанитарные меры
	
	
	
	
	
	

	
	
	запреты и количественные ограничения
	
	
	
	
	
	

	
	
	административные барьеры


	
	
	
	
	
	

	
	
	конкуренция и действия других компаний
	
	
	
	
	
	

	
	
	другое
	
	
	
	
	
	

	1.5.
	Международная кооперация
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	доступность мировых технологий производства
	
	
	
	
	
	

	
	
	сложность участия в международных тендерах для российских компаний 
	
	
	
	
	
	

	
	
	доступность информации о внешних рынках, необходимость  «конъюнктурного центра»
	
	
	
	
	
	

	
	
	эффективность механизма Межправительственных комиссий для снятия торговых барьеров и продвижения интересов российских компаний
	
	
	
	
	
	

	
	
	возможность участия российских компаний в НТИ, поддержка высокотехнологичных компаний ориентированных на международные рынки будущего
	
	
	
	
	
	


III. Перспективные направления 
	№
	Вопрос
	Ответ/комментарий

	1.
	Развитие экспорта в какие страны Вы считаете наиболее перспективным?
	1.



	
	
	2.



	
	
	3.



	
	
	4.



	
	
	5.



	2.
	На какие отрасли/продукты необходимо делать ставку в развитие экспортного потенциала страны?
	1.



	
	
	2.



	
	
	3.



	
	
	4.



	
	
	5.



	3.
	Какие меры финансовой и нефинансовой поддержки и другие действия государства сейчас необходимы для наращивания несырьевого экспорта России?
	1.



	
	
	2.



	
	
	3.



	
	
	4.



	
	
	5.



	4.
	Какие меры должно предпринять государство для развития международной кооперации (включая потенциал ЕАЭС и дальнее зарубежье)? 
	1.



	
	
	2.



	
	
	3.



	
	
	4.



	
	
	5.



	5.
	В какие преференциальные соглашения нужно войти России? С какими странами и интеграционными объединениями необходимо заключать соглашениями, в т.ч. о создании зон свободной торговли?
	1.



	
	
	2.



	
	
	3.



	
	
	4.



	
	
	5.



	6.
	Какой потенциал для встраивания в глобальные производственные цепочки вы видите у российских компаний? Как поддержать данный процесс?
	1.



	
	
	2.



	
	
	3.



	
	
	4.



	
	
	5.



	7. 
	Какую роль в производственной кооперации вы считаете наиболее подходящей для российских экспортеров (например, НИОКР, производство комплектующих, сборка и выпуск готовой продукции, заказчик производства и держатель бренда и др.) в различных отраслях? 
	1.



	
	
	2.



	
	
	3.



	
	
	4.



	
	
	5.




